Val Métal adopte I'énergie solaire
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SAINT-GERMAIN-DE-
GRANTHAM — Les automobilis-
tes qui circulent regulierement
sur l'autoroute 20 a la hauteur
de Saint-Germain-de-Grantham
auront tot fait de remarquer
I'immense pan de mur noir au
design peu orthodoxe qui orne
I'une des facades de I'usine de
Val Métal. C’est que l'entre-
prise a opté pour la construc-
tion d'un mur solaire lors de son
dernier projet d'agrandissement
de 3,5 millions $, terminé ce
printemps.

Spécialisée dans I'équipe-
ment de ferme, I'entreprise a
toujours été a la recherche de
nouvelles facons de réduire son
empreinte sur l'environnement
et, du méme coup, sa facture
energetique.

Vu les températures clé-
mentes depuis l'installation,
la direction de Val Métal n'a
pas été a méme de quantifier
I'efficacité de son nouveau dis-
positif, mais les gens d’Enercon-
cept, une entreprise de Magog,
se sont faits particulierement
convaincants.

« Lorsqu’ils ont vu qu'on
batissait, les gens d'Enercon-
cept sont venus nous rencon-
trer afin de nous présenter leur
produit. Ils nous ont dit que le
mur serait en mesure de chauf-
fer la nouvelle partie de notre
usine en entier. Nous serons en
mesure de veérifier ¢a l'hiver pro-
chain, mais on croit en un inves-
tissement rentable et durable »,
indique le vice-président ven-
tes et marketing de Val Métal,
David Vallieres. ;

Le mur, d'une superficie de
550 metres carrés, a comme pPro-
priété d’'emmagasiner la cha-
leur des rayons du soleil pour
ensuite la transférer a I'intérieur
du batiment, selon les besoins.

« C’est juste du gros bon sens
d'utiliser les rayons du soleil
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Le vice-président ventes et marketing de Val Métal, David Valliéres, et son directeur marketing et communications, Gauthier Dorval, sont
fiers de voir leur entreprise utiliser le mur solaire de la compagnie magogoise Enerconcept afin de chauffer la batisse.

pour chauffer nos batiments. Je
Crois que c'est aussi un position-
nement clair de notre entreprise
par rapport aux nouveautes
technologiques », rencherit le
directeur marketing et commu-
nications, Gauthier Dorval.

Innover dans un marché
conservateur

Cela fait 29 ans maintenant
que Val Métal fabrique et répare
des équipements visant a facili-
ter la vie des agriculteurs pour
tout ce qui concerne 'alimenta-
tion de leurs troupeaux. S'il peut
paraitre évident en 2012 que les
fermiers opteront pour I'automa-
tisation de leurs installations
afin d’améliorer leur qualité de

vie, il semble que ce ne soit pas
encore genéralisé sur le terrain.

« Nous oeuvrons dans un
marche tres conservateur et il
y a encore beaucoup de résis-
tance. Les gens nous disent que
leurs parents et leurs grands-
parents faisaient les choses de
cette facon, alors ils ne voient
pas pourquoi ¢a changerait »,
relate M. Vallieres.

C’est en ce sens que le 1ole
de Val Métal dépasse le volet
mercantile puisqu’on prétend
qu'une automatisation accrue
du travail des agriculteurs per-
mettrait de favoriser grande-
ment l'attrait de la releve.

« Beaucoup de jeunes ont de
I'intérét pour I'agriculture, mais

ils recherchent aussi une qualité
de vie, ¢ca devient plus intéres-
sant pour la reléve s’ils voient
leur horaire allégé par l'auto-
matisation. Il y a aussi des éco-
nomies a faire puisqu'on parle
d'un salaire de moins a verser »,
estime M. Dorval.

Selon les gens de Val Métal,
la mécanisation du processus
d’alimentation permet égale-
ment d'augmenter la qualité et
la quantité des extrants par une
alimentation plus réguliere et
homogene. On note aussi, chez
les utilisateurs, une diminution
de la maladie.

Une évolution constante
Depuis sa création, Val

Meétal a connu une évolution
constante, passant de 12 a
115 employés. Le chiffre d’af-
faires a atteint 26 millions $
annuellement. ;

Puisque les Etats-Unis
représentent 45 % du marché,
I'entreprise a connu un certain
ralentissement au cours des der-
nieres années, mais s'est tres
bien tirée d’affaire.

« Nous avons toujours connu
une progression, sauf en 2009
et 2010 ou les temps ont été plus
difficiles, notamment sur le mar-
ché américain. Nous n’avions
jamais vu une chose pareille.
Heureusement, ¢a semble
reprendre », a dit le vice-prési-
dent David Vallieres.



